
 
LAOS SME DEVELOPMENT CENTER (ສນູພດັທະນາຜູປ້ະກອບການ SME ລາວ) 

ຝຶກອບົຮມົ ວຊິາຊບີ   ຝຶກອບົຮມົ ທາງທລຸະກດິ    ທ່ີປຶກສາ ທາງທລຸະກດິ 

 7-8 ກລໍະກດົ 2018 

ກນົລະຍດຸ ເພ່ີມຍອດຂາຍພາຍໃນ 7 ວນັ 

ວດັຖປຸະສງົ 

1. ສາມາດປະຍກຸໃຊວ້ທີິການຕາ່ງໆໃນການຂາຍ ເພ່ືອເປັນການເພ່ີມຍອດຂາຍໃຫຫຼ້າຍກວາ່ເກົ່ າ 

2. ເພ່ືອກະຕຸນ້ໃຫລ້ກູຄາ້ສນົໃຈໃນສິນຄາ້ທ່ີນາໍສະເໜີ ໂດຍການໃຊເ້ທັກນກິຕາ່ງໆ ແລະ ການວເິຄາະລກູ

ຄາ້ 

 

ເນືອ້ໃນຫຼກັສດູ 

1. ການວເິຄາະການຂາຍແບບເກົ່ າ ແລະ ແບບໃໝ ່

2. Workshop ການຂາຍ ແລະ ຂະບວນການກດິຈະກາໍທາງການຕະຫຼາດ 

3. Workshop ການຂາຍແບບການກນົລະຍດຸ 

4. ສະຕາຍການຂາຍຮບູແບບຕາ່ງໆ 

5. ອປຸະນໃິສແຫງ່ຄວາມສາໍເລັດຂອງນກັຂາຍ 

6. ການຄ ົນ້ຫາຄວາມຕອ້ງການຂອງລກູຄາ້ 

7. ຂ ັນ້ຕອນການຂາຍແບບຄບົເຄື່ ອງ 

8. ເທັກນກິການຊອກຫາລກູຄາ້ໃໝ ່

9. ການຈດັການປີລາມດິລກູຄາ້ 

10. ກນົລະຍດຸການເພ່ີມຍອດຂາຍ 

11. ສດູການສາ້ງ ຜນົງານການຂາຍໃຫປ້າກດົ (Sales Performance) 

12. ການພດັທະນາເທັກນກິໃນການຂາຍ 

13. ສດູການເຂ້ົາພບົລກູຄາ້ທ່ີມປີະສິດທິພາບສງູ 

14. ຄວາມສາໍພນັລະຫວາ່ງ Supplier ແລະ Customer ແບບ B2B 

15. ການບໍລິຫານເວລາໃນຂະບວນການຂາຍແບບກນົລະຍດຸ 

16. ການຈດັການຂໍໂ້ຕແ້ຍງ້ຢາ່ງໄດຜ້ນົ 

17. ການປິດການຂາຍຢາ່ງມປີະສດິທິພາບສງູ 

18. Diagram ການຂາຍແບບຈງູໃຈ 

19. ອງົປະກອບຂອງການຂາຍແບບປຶກສາ (Consultative Selling) 



ຫຼກັສດູນີເ້ຫມາະກບັ 

1. ນກັການຕະຫຼາດ 

2. ພະນກັງານຂາຍ 

3. ຜູປ້ະກອບການລຸນ່ໃຫມ ່ທ່ີຕອ້ງການປະສບົການ 

4. ນກັສຶກສາ ຫືຼ ຜູທ່ີ້ຕອ້ງການເຮັດອາຊບີເສມິ  

 

ຄາ່ລງົທະບຽນ 

ທາ່ນລະ 700,000 ກບີ ລາຄານີ ້ລວມ ຄາ່ ອາຫານທຽ່ງ ແລະຄອຟຟີ ເບກ ທັງ້ 2 ມ ື ້

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 


